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Vertriebskoordinator (m/w/d) - Prozessoptimierung  arpeitszeitmodell

& Preisgestaltung Vollzeit, Teilzeit
Unser Kunden . o . o Arbeitsort
Unser Kunde ist ein etabliertes, mittelstédndisches Industrieunternehmen mit Sitz in Heisfelderstr. 173-175, 26789, Leer

Ostfriesland. Das Unternehmen entwickelt und produziert technische Komponenten
und Systeme im Bereich Geb&udetechnik.Mit einer starken Marktposition, hoher
Fertigungstiefe und innovativen Produkten zahlt unser Mandant zu den flhrenden
Anbietern in seinem Segment. Die Unternehmenskultur ist gepragt von kurzen
Entscheidungswegen, hoher Eigenverantwortung und langfristigen Perspektiven.

lhre Aufgaben

¢ Analyse und kontinuierliche Optimierung bestehender Vertriebsprozesse

e |dentifikation von Effizienzpotenzialen sowie eigenstéandige Umsetzung von
VerbesserungsmaBnahmen

e Mitarbeit in bereichsiibergreifenden Projekten (u. a. Vertrieb,
Produktmanagement, Entwicklung)

¢ Verantwortung fur die Kalkulation und Weiterentwicklung von
Preisstrukturen

e Erstellung und Pflege von Preislisten und Kalkulationsgrundlagen

e Sicherstellung der Qualitat und Konsistenz von Produktstammdaten

¢ Unterstlitzung bei der strategischen Weiterentwicklung vertriebsrelevanter
Strukturen

lhr Profil

e Kaufmannische oder technische Ausbildung / Studium (z. B. BWL,
Wirtschaftsingenieurwesen o. A.)

e Erfahrung im Vertrieb, Vertriebscontrolling, Pricing oder
Prozessmanagement

* Analytisches Denkvermdgen sowie eine strukturierte und lésungsorientierte
Arbeitsweise

¢ Sicherer Umgang mit Daten, Zahlen und Systemen

e Kommunikationsstarke und Freude an der Zusammenarbeit mit
verschiedenen Fachbereichen

Das bietet lhnen unser Kunde

e Sicherer Arbeitsplatz in einem wachstumsstarken Industrieunternehmen
¢ Spannende Schnittstellenfunktion mit hohem Gestaltungsspielraum

¢ Moderne Arbeitsumgebung mit strukturierten Prozessen

* Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

Attraktive Verglitung sowie zusétzliche Leistungen

¢ Langfristige Entwicklungsperspektiven innerhalb des Unternehmens

Einordnung der Position
Diese Position ist ideal fir Kandidaten, die sich zwischen Vertrieb, Controlling und

Prozessmanagement sehen und aktiv daran mitwirken mdochten, Strukturen
effizienter und skalierbarer zu gestalten.
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